
支援フェーズ

• 事業承継ニーズの確認（後継者の有無等）

• 第三者承継支援の説明

• 大まかな企業概要（財務情報・譲渡に関する意向等）についてのヒアリング

• ヒアリング結果をまとめた報告シートの作成・提出

引継ぎ面談（譲渡側事業者、発掘人材、伴走支援人材、委託者、受託者）

• 第三者承継の基礎的なアドバイス

• 事業内容等（ビジネスの概要、事業の強み、譲渡資産、希望売却価格等）をヒア

リングし企業概要書を作成

• 企業概要書をベースに募集記事を作成しマッチングプラットフォームへ掲載

• 譲受候補者からの交渉が入らない場合はマッチングプラットフォームのオ

ファー機能を活用して譲受候補者へ働きかけ

• マッチングプラットフォーム上で譲受候補者と交渉する中で実名交渉する先を

選定

• 事業者に確認した上で、ネームクリア（実名開示）

• トップ面談の調整、立ち合い

• 基本合意（具体的にM&Aを進めるにあたって最低限の条件を合意するもの）

の締結にあたっての譲渡条件の調整や整理

• 基本合意書や譲渡契約書の雛形を提供
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各支援人材の役割 別表２


